
투자 및 전략적 협력 techinvest.kr

- 1 -

 중소 기업 소개서 
소개 내용 검토하시고 신규사업 위해 관심 기업 회신 주시면 사업설명회나 상담을 진행하게습니다

 첨부 1  

제 목 뇌파 등 생체신호측정 웨어러블 디바이스 개발 및 제조 

    ■  중견·대기업의 제안 내용에 해당 여부

중견

제안기업명

산업분야 또는

완성품 

신규사업 요청(필요)내용

품목,아이템

신규사업 요청 내용에

매칭(부합) 여부 내용

M 바이오 의료
생체신호를 측정 기술 

뇌에 관련 디바이스 및 기술

뇌파, 심박, 심전도, GSR 등 
생체신호측정 디바이스 제조

■ 제안개요

제품 및 기술명

뇌파, 심박, 모션 측정 이어형 디바이스 

2채널, 4채널, 8채널 뇌파 측정 디바이스 

뇌파, 심박, 심전도, GSR, 체온, 모션 동시 측정 넥밴드형 디바이스 

AI를 활용한 생체신호 분석 알고리즘 

사용자 상태 맞춤형 헬스케어 솔루션 APP

업태 및 종목 정보통신업, 제조업 / 응용소프트웨어 개발 및 공급업, 생체신호계측기기  

제품 개요

당사는 2008년부터 뇌파 등 생체신호를 측정하는 기술에 대한 연구를 진

행하여, 다채널 뇌파측정 디바이스 뿐만아니라, 블루투스 이어폰 형태의 이

어형 디바이스로부터 뇌파, 심박, 모션을 동시 측정하는 웨어러블 디바이스

를 개발하여 판매하고 있으며, 측정된 생체신호를 AI를 활용하여 사용자 

뇌 활성화, 스트레스 상태 등 분석하고, 사용자 상태 맞춤형 헬스케어 솔루

션을 제공하는 제품을 보유하고 있음.  

밴드형 뇌파측정 

디바이스 개발 제품

이어형 웨어러블 

디바이스 개발 제품

생체신호 분석 

알고리즘 / 

사용자 상태 

모니터링 APP

사용자 상태 맞춤형 

헬스케어 솔루션 

인증서 - 기술특허 10건 보유 
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■ 경쟁 및 차별성

■ 협력 요청 내용

제품력 기술력 소개

당사는 2008년부터 15년간 뇌파, 심박 등 생체신호측정 디바이스를 사용자 

가 편리하게 사용 가능하도록 컴팩트화, 경량화 등 웨어러블화 하는 기술 

개발에 전념하여 초소형 블루투스 이어폰 형태의 뇌파, 심박, 모션을 동시 

측정하는 이어형 웨어러블 개발에 성공하여 국내 및 일본 대기업에 판매하

였으며, 측정된 데이터를 AI 기술을 활용하여 뇌 활성화, 스트레스 상태 등

을 분석하는 알고리즘과 사용자 상태 맞춤형 솔루션을 제공하는 헬스케어 

App도 직접 개발하고 있음. 

적용 분야

- 디지털 헬스케어 : 뇌전증, ADHD, 우울증 등 뇌질환 자가 진단 및 예방 

- 웰니스 : 스트레스, 혈압 측정 관리 등 

- 모빌리티 헬스케어 : 운전자 졸음 등 안전운전 관리 

- 의료기기 : 뇌질환 진단 및 치료 

국내 특허 등록 건수 ( 10  ) 건     

해외특허 출원, 등록

국가명 및 건수
(  일본 특허 1 ) 건    

협력 필요성

당사는 15년간 생체신호측정기기 기술 개발에 전념하여 다채널 뇌파 디바

이스, 이어형 웨어러블, 넥밴드 형태의 다종 생체신호측정 디바이스, 헬스

케어 솔루션 등 기술 및 제품을 보유하고 있으나, 15년간 외부 투자 없이 

자체적으로 운영하기에는 확산에 한계가 있어, 중견, 대기업으로부터의 자

금 투자 및 협력을 통해 판매 확대 및 사업 다각화가 필요함. 

협력 요청내용

- 투자 희망금액 : 20억원 

- 사용계획 : 

 · 웰니스 분야 : 현재 개발 판매하고 있는 “이어형 웨어러블” 제품의 업그  

  레이드 및 버전2 신규 개발 및 판매에 사용 예정임. 

 · 디지털 헬스케어 : 현재 국내 대기업 S사의 용역으로 개발하고 있는 

  “뇌전증 모니터링 기기” 의 의료기기 인증을 위한 GMP, 의료기기 인증  

  을 위해 사용 할 예정이며, 또한 당사가 현재 TRL 6단계까지 개발 완성  

  한 뇌전증 치료기기의 양산화를 위한 개발 및 판매를 위한 병원 간이 임  

  상시험 비용에 사용 할 예정임. 

  - 협력 요청 내용 : 자금 투자 뿐만아니라 현재 당사가 15년간 기술개발  

    한 생체신호측정기기와 솔루션을 중견, 대기업과의 협력을 통해 다양  

    한 분야로 확산 및 판매, 해외 신규시장 발굴 등을 위해 협력을 요청  
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■ 기업 개요

■ 매출 및 예상 이익

향후 3~5년

매출 및 수익 계획

- 2024년 : 약 40억원 매출 예상

- 2025년 : 약 100억원 매출 예상 

- 2026년 : 약 250억원 매출 / 영업이익 80억원 예상 

- 2027년 : IPO 준비 

- 2028년 : 상장 

최근 재무 상황
매출 1,981백만원 영업이익 210백만원

자산 2,492백만원 자본금 100백만원

인력수 12명 설립일 2008 년    6 월 

수출 국가 및

수출 금액

- 2020년 : 일본 $77,388 (85백만원)

- 2021년 : 일본 $108,515 (119백만원)

    하고자 함. 

보상 방법 - 지분 제공 
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 첨부 2 

제 목 CCUS 미세조류 SMART (클라우드-DX) 환경 MSA 운영시스템

■ 제안개요

제품 및 기술명

미세조류를 활용한 탄소 포집 및 활용 서비스

빅데이터-DX 환경 MSA 운영시스템 구축

CCS : 미세조류를 이용한 탄소 포집 활동

CCU : 미세조류를 이용한 바이오매스 생산

새로운 미세조류 생육 시스템 발굴 

업태 및 종목 서비스 / 소프트웨어 공급

제품 개요

- Earth First, Environment First : 환경 관련 SI 개발  

- CCUS 스마트 관리 시스템 : 빅데이터-DX 기술을 활용한 미세조류 스마

트 육상 배양 플랫폼 

인증서 - 특허출원 1건, 상표출원 2건            

■ 경쟁 및 차별성

제품력 기술력 소개

- 각각의 산업이던 바이오, 소프트웨어, 기계 제어 분야를 융합하는 하나의 

CCUS 스마트 관리 시스템 

- CCUS 경쟁력 확보 

 ▪ IoT 시스템 : 전문 인력 확보 비용 및 인력을 투입하여 수기로 시간 단

위(日, 時, 分)로 측정했던 과거 배양정보를 시스템에서 자

동으로 측정 및 관리하여 인건비 절감

 ▪ 최적의 배양 생산 : 단위 목표 시간별로 배양 상태정보를 축적하여 배

양의 문제점 및 효율적인 배양 과정 및 발굴을 할 

수 있는 기술 확보

 ▪ Risk Managment : 일체형 배양공정을 구성하면, 이론적으로 단위 구동

부에 문제 발생 時 배양 시스템 전체를 중단해야 

하지만, 자사는 MSA (Micro Service Architecture) 

기반으로 소프트웨어를 구성하여, 문제 발생 구동부

만 중단하고 나머지 생산공정에서 정상 생산이 가

능하게 되어 생물 배양에 있어 다양한 변수들에 대

해 기민하게 대응을 할 수 있음
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■ 협력 요청 내용

<모식도1. 자율형 미생물 자원 배양 프로세서 및 효과>

- 스마트 시스템을 통한 통합적인 관리 

▪ 각 센서에서 취합되는 데이터를 축적하여 최상의 생산 프로세스 개발 

▪ IOT 기술로 미세조류 배양환경을 표준화, 모듈화 수립 후 배양환경 수출 

▪ 각각의 미세조류 배양정보들을 종균 별 디지털, 빅데이터로 전환하여 

디지털 플랫폼 구현

▪ 미세조류 생산 플랫폼 확보로 신규 확보하는 종균의 빠른 생산 

▪ 새로운 바이오매스 시도 및 생산 

적용 분야 바이오, 소프트웨어 시스템, CCUS 

국내 특허 등록 건수 특허출원 1건 

해외특허 출원, 등록

국가명 및 건수

준비 중 

협력 필요성

- 자사는 2020년까지 사람의 편의를 제공하는 SW/IT 솔루션 MASTER 업체에

서 2020년 이후 사람의 생존을 보장하는 CCUS 통합 관리 시스템 PIONEER

- 미세조류 및 탄소 저감과 관련하여, 다년간 연구 및 개발을 진행 중임

- 관련 특허 기술로 현재 파일럿 실증을 진행하고 있으며, 기존 대학교 연
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구보다 더 좋은 생산 결과물을 보이고 있음

  <파일럿 실증>

 

- 파일럿 실증 이후 시제품 단계에서 투자가 필요함 

- 탄소배출권 및 탄소국경세의 위험 관리 및 바이오매스 생산을 통한 새로

운 이익구조를 확보하는 파트너사 필요

- 자사는 클라우드 환경 시스템을 운영하여 많은 데이터 확보로, 최적의 

미세조류 생산 환경 및 새로운 종균을 확보하는 플렛폼을 실현하고자 함  

협력 요청내용

투자 :  15억 원 이상

보상 방법 지분 참여
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■ 기업 개요

■ 매출 및 예상 이익 (2023~2026)

향후 3~5년

매출 및 수익 계획

최근 재무 상황

(2022년)

매출 2,769백만원 영업이익 275백만원

자산 948백만원 자본금 125백만원

인력수 12명 설립일 2012년  02월 

수출 국가 및

수출 금액
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첨부 3  

제 목 포롱(forlong)- 셀럽캐스팅플랫폼(app, web)

■ 제안개요

제품 및 기술명 포롱(forlong)- 셀럽캐스팅플랫폼(app, web)

업태 및 종목 정보통신업/소프트웨어 개발 및 공급업

제품 개요
'포롱(Forlong)'은 기존의 아날로그 방식의 섭외 과정을 디지털로 전환하여 

누구나 한번에 쉽고 안전하게 진행할 수 있는 오픈 캐스팅 플랫폼이다. 

인증서 특허1건- 인공지능기반의 캐스팅 서비스 제공 방법

■ 경쟁 및 차별성

■ 협력 요청 내용

제품력 기술력 소개

온라인으로 컨택, 의견조율, 계약체결 등의 프로세스를 전부 전자화하여 

시간을 단축하고 단순화했으며, 전자계약과 에스크로 결제 방식을 도입하

여 안전한 거래를 지원한다. 또한 온라인으로 섭외가능한 다이렉트메시지

를 통해, 시간과 장소에 구애받지 않도록 하고 있다. 기존의 캐스팅 앱들과 

차별화되는 모든 업체가 사용 가능한 양방향 오픈 플랫폼 형태로 개발되었

으며, 빅데이터와 알고리즘을 활용한 인공지능 기반의 서비스로 캐스팅 방

법과 추천이 이뤄진다. AI로 수집된 데이터로는 행사 성격에 맞는 아티스

트 추천, 적정선의 출연료 제시 및 아티스트 캐스팅 이후 발생할 수 있는 

리스크를 예측하고 권고하는 시스템도 구축하였다.

적용 분야 미디어/엔터테인먼트, 디지털전환, 빅데이터, AI

국내 특허 등록 건수 (  1 ) 건     

해외특허 출원, 등록

국가명 및 건수

(   ) 건    

협력 필요성 투자 유치

협력 요청내용 투자희망금액: 5억원

보상 방법 지분제공-협의
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■ 기업 개요

■ 매출 및 예상 이익

향후 3~5년

매출 및 수익 계획

매출: 23년 1.2억 24년 매출 29억 , 26년 매출 100억원 , 28년 매출 300

억원

최근 재무 상황
매출 20백만원 영업이익 -78백만원

자산 -28백만원 자본금 300백만원

인력수 7명 설립일 2022년    4월 

수출 국가 및

수출 금액
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첨부 4  

제 목 기능성 인솔 생산 및 폐 스크랩 활용 리싸이클링(분쇄기) 특허 기술. 

■ 제안개요

제품 및 기술명

인솔 (기능성) : 특허 기술(에어백) 적용

EVA와 원단 합포 폐스크랩에 대한 분쇄 특허 기술 

분쇄 특허기술을 적용 자체 제작한 분쇄기

분쇄물을 활용한 리싸이클링 제품

스마트 인솔

업태 및 종목 제조업 / 신발및 신발부분품, 산업용 기계

제품 개요
특허받은 듀얼 에어백 기술을을 적용한 기능성 인솔로 족저근막염 등에 효
과적인 국내 대표 기능성 인솔

인증서 1.ISO9001. 2.ISO14001. 3.GRS. 4.RCS, 5.AEO, 

■ 경쟁 및 차별성

제품력 기술력 소개

1. 리싸이클링 : 세계 유일의 EVA와 원단이 합포된 폐기물을 분쇄할 수 있
는 특허 기술을 바탕으로, 이를 적용한 분쇄장치 및 해당 분쇄물을 활용한 
다양한 리싸이클링 제품 생산.
2. 스마트 인솔 : 나이키와 협업하여 상용화 작업 진행중. 

적용 분야

1. 인솔 : 평상시 보행, 등산용, 골프용, 군인용 등 다양한 활동 분야에 맞게 
차별화된 제품으로 현재 판매중.
2. 리싸이클링 : 글로벌 경영의 화두인 탄소제로화 정책에 부합하는 기술 로
서, 자체 공장에서 배출하는 폐기물에 대한 리싸이클링을 가능케하며, 이를 
통해 생산되는 리싸이클링 소재를 활용하여 생산 가능한 제품군의 영역은 
신발 등의 소비재 및 건축, 토목 분야 등 무한대.
(나이키,아디다스 등 재활용군 사용에 대한 기준 인증 및 등록)

국내 특허 등록 건수 ( 10  ) 건     

해외특허 출원, 등록
국가명 및 건수

( 26  ) 건 
1.PCT : 3건, 2.멕시코 : 2건, 3.미국 : 3건, 4.베트남 : 3건, 5.브라질 : 1
건, 6. EU  : 3건 7.인도 : 2건, 8.인도네시아 : 3건, 9.일본 : 3건, 10.중국 
: 3건
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■ 협력 요청 내용

■ 기업 개요 (2022년 기준)

■ 기업 개요 (2023년 10월말 기준)

최근 재무 상황
매출 15,832백만원 영업이익 -1,858백만원

자산 23,176백만원 자본금 4,643백만원

인력수 60명
수출 국가 및

수출 금액
베트남: 220만불, EU: 160만불, 북미: 65만불, 일본: 42만불, 

협력 필요성

1.베트남으로의 생산기지 이전을 위하여 현지에 공장은 건설하였으나 이후 
운영자금 및 현지에서의 리싸이클링 사업 본격화를 위한 설비 자금 부족 등
으로 사업 확장의 어려움을 겪고 있는 상황.
-나이키,뉴발란스,아디다스등 당사의 재활용군에 대한 기준 인증으로 업무협
약 및 생산제품량 확대 (공급망 회사의 업무협약은 상호 메일로 발주 요청: 
공급망회사는 지역별로 생산공장이 산재해 있어 본사에서 취합하여 당사에 
발주하는 절차로 현재 납품중이며 이에 대한 근거자료는 제시할수 있음)
2.특히 리싸이클 소재 분야의 일관 생산 시스템 구축을 통하여 소재산업으로
의 확장을 위하여서는 장치산업의 특성상 초기 설비 구축 자금의 지원이 요
구됨. (현재 인솔을 위한 라미테이팅 회사에서는 많은 량의 잔여물
이:45~55% 배출되나 라미네이팅 과정에서 원단합포물을 분리하기 어려워 
쓰레기로 버려짐)

협력 요청내용

투자요청금액 : 130억
-기투자 대환자금 84억
-리싸이클링분쇄기  2대 (system Line 1대당 13억원) :26억원
-기타 부수시설비 및 운영자금 :10억원
-나이키,아디다스와의  재활용군의 기준인증으로 납품량을 점차적으로
 확대하기로 하여 원재료비 및 인건비 등의 운영자금

보상 방법
1.지분 제공
2.경영 참여

최근 재무 상황
매출 12,918백만원 영업이익 -1,773백만원

자산 21,630백만원 자본금 4,643백만원
인력수 50명

수출 국가 및
수출 금액

베트남: 120만불, 북미 : 130만불, 유럽 63만불 , 일본 40만불
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■ 매출 및 예상 이익

향후 3~5년
매출 및 수익 계획

(베트남 공장 가동+국내 /인솔 및 리사이클 포함)

년도 2024 2025 2026 2027 2028
매출 273억 392억 760억 900억 1000억+@

영업이익률 25~30%
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첨부 5. 

제 목 자동차 신품부품 제조에서 액체도장 및 사출

■ 제안개요

제품 및 기술명

생산제품 

: Ass’y/Bezel/UV coating(콘솔)/Indicator/외장재 가니쉬류/엠블램류/Knob류

/로딩지그

고광택 도장 Robot/UV건조라인/Drying Line/Dust collector/Compressor

업태 및 종목 제조/도장및 기타피막처리업  제조/자동차용 신품 부품제조업

제품 개요

1.전기 자동차 충전 주입구 커버 플라스틱 완제품(Charge port door)

-아이오닉5(NE), 제네시스 GV60(JW),기아EV6(CV),K8(GL7)등의 전기 자동차

에 전기를 공급할 수 있도록 충전 주입구를 개폐하고 보호하는 용도로 전

기자동차 충전구 커버에 관한 사출성형공정 뿐만 아니라 표면에 다양한 색

을 입히는 도장 공장까지 처리함

2.전기자동차 전자식 변속레버 장치 플라스틱 완제품(SBW)

-아이오닉5(NE),제네시스 GV60(JW),기아EV6(CV),K8(GL3)등의 전기자동차에 

도입된 전자식 변속레버 장치의 내부부품을 보호하면서 페버의 조작 편의

성을 향샹하는 용도로서 전자식 레버장치에 관한 사출성형 공정뿐만 아니

라 표면에 다양한 색갈을 입히는 도장, 엠블럼 인쇄,조립공정까지 담당하여 

전기자동차 SBW Lever Assy 완제품울 생산하고 있음

3.전기자동차 버튼류 완제품

-기아 EV6(CV) 등 전기 자동차 또는 신형 자동차의 내부조명장치 조작을 

돕는용도로 표면도장,인쇄,조립공정까지 포함하여 버튼류 완제품을 생산하

고 있음

인증서 ISO9001/ISO114001/TS16949(KAC)/특허권/IATF16949(OQS)/HMCSQ인증

■ 경쟁 및 차별성

제품력 기술력 소개

1.엄격한 품질관리시스템 구축역량보유:자동차부품사출 및 도장에 관한 생

산 및 품질분야 15년경력으로 품질관리 역량을 입증하는 HMC SQ(현대및 

기아 협력사 품질보증)ISO9001,14001,IATF16949등의 인증으로 사출성형에

서 표면처리,부품조립까지 onesystem 으로 신속하고 효과적인 대응능력을 

갖추고 있음

2.사출성형외에 도장,조립등의 자체생산을 통한 거래비용절감과 지리적 (1

차협력업체와 근접)하여 운송비 절감등으로 경쟁업채들에 비해 원가절감력

을 가지고 있음
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■ 협력 요청 내용

■ 기업 개요

적용 분야

 자동차 외장 또는 분체도장이 어려운 제품(매우 크거나 무거운 제품 등)

에 적용되는 액체도장 기술로, 도장 전 피도물을 세척 후 약15-20 마이크

로미터의 균일한 두께로 도포하고, 원하는 두께가 될 때까지 반복하여 도

장해야 한다.

고온으로 열처리 할 수 없는 제품(플라스틱, 고무 등)을 도장하는 데 적용

할 수 있고, 분체도장에 비해 다양한 색상의 페인트를 조색하여 맞춤형으

로 사용할 수 있으며 구석구석 깔끔한 페인팅 작업이 필요한 전문적인 스

킬이 필요한 제품에 적용이 되며

얇은 도막두께가 필요한 제품에는 분체도장으로는 적용하기 어렵지만 액체

도장으로 가능하다.

국내 특허 등록 건수 (  1 ) 건  

해외특허 출원, 등록

국가명 및 건수

(   ) 건    

ex) PCT 출원, 미국등록 1건 등으로 기재하시기 바랍니다. 

최근 재무 상황

(2023.10현재)

신설법인 포함

매출 11,600   백만원 영업이익 500 백만원

자산 12,625   백만원 자본금
510 백만원

인력수 30  명

수출 국가 및

수출 금액

협력 필요성

당사의 액체도장기술은 1차협력사의 품질 인증으로 지역업체로서 공신력

을 갖추고 지속적인 성장을 발판으로 신설법인을 설립, 공장매입 및  도장

과 사출라인 시설증비를 하였으나 코로나 사태와 협력사의 내부상황으로 

인하여 목표시장의 진입과 매출이 자금투자에 비해 지체되어 경영에 어려

움이 판단되고, 지역 소기업으로 성장에 대한 중견기업의 투자로 시장성과 

기술력공유와 마켓팅을 확보한다면 중소기업으로서의 발전성을 기대함 

협력 요청내용

1.투자금액 :  40  억원

2.계획 – 신설기계설비, 공장구입에 대한 대출금 상환

         기술개발을 위한 투자

         외부(아웃소싱)인력배제 및 자체근로자 사용으로 전환

3.마케팅 – 관련업체 납품기대와 수출( 유럽 및 미국      )

보상 방법 1.지분제공 & 경영참여
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■ 매출 및 예상 이익

향후 3~5년

매출 및 수익 계획
 (단위:백만)

2023 2024 2025 2026 2027
매출액 13,000 15,000 18,000 19,000 20,000
영업이익 520 720 900 950 1,000
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첨부 6. 

제 목 AI 탄소배출량 감축 시뮬레이션 기반 기업용 탄소중립 지원 플랫폼 (소프트웨어)

■  중견·대기업의 제안 내용에 해당 여부

중견

제안기업명

산업분야 또는

완성품 

신규사업 요청(필요)내용

품목,아이템

신규사업 요청 내용에

매칭(부합) 여부 내용

A
반도체, 

디스플레이
공정장비 온실가스 규제에 대한 공동 협력 대응

D 환경재생 - 온실가스 규제에 대한 공동 협력 대응

T 재료소재 - 온실가스 규제에 대한 공동 협력 대응

V 환경재생 ESG 온실가스 규제에 대한 공동 협력 대응

■ 제안개요

제품 및 기술명

저탄소 경영 통합 관리 솔루션 (소프트웨어)

1) 온실가스 인벤토리 구축 서비스

2) 온실가스 감축 로드맵 서비스

3) 환경경영 관리 서비스

업태 및 종목 정보통신업

제품 개요

◦ AI 탄소배출량 감축 시뮬레이션 기반 기업용 탄소중립 지원 플랫폼'
가) 당사는 기업의 환경경영체제를 구축하고 저탄소녹색경영 모델을 제시

    하는 SaaS 기반의 협력사 저탄소 경영관리통합 서비스를 개발 하고자 함
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제품 개요

구분 내용

개요 - 당사 솔루션은 탄소배출로 인한 기업의 경제적 비용을 최소화하고, 
  저탄소 경영전환을 지원하는 스마트 탄소회계 서비스 제공

핵심기능

1) SaaS기반의 간편한 기업 탄소배출량 자동 관리

2) GRI, K-ESG 가이드라인 기반 지속가능경영 보고서 생성

3) 기업 환경경영 관리

타겟층 - 국내 제조, 고탄소 배출기업 (대•중견기업 535곳, 중소기업 49만여곳)

사용처 - 호반그룹, 동문이엔티, (주)하나메탈코리아, 수자원공사 외 2곳

인증서 ◦ 회사인증 : 벤처기업인증, 여성기업인증

■ 경쟁 및 차별성

제품력 기술력 소개

◦ SaaS기반의 간편한 탄소 배출량 관리 서비스

 

가) 기업의 온실가스 인벤토리 구축: 상•하위 부서, 현장 및 공급 외주 

    협력사 추가 기능 포함하고 정확한 분류에 따른 배출량 데이터 수집

나) 탄소 회계: 14 가지 카테고리(직접 소유 건물, 이동수단, 전력, 난방 등)

    와 한전, 지역난방공사 API, 기존 시스템 연계 자동화 연동 등

다) 국제 표준 GRI, SASB 지속가능보고서 기반 온실가스 감축 보고서 자동생성

라) SBTi 기반 온실가스 감축 목표 설정 및 감축사업 별 한계저감비용 

    시뮬레이션 서비스

 ◦ 기업 환경경영 관리 서비스

가) 기업 내 경제활동에서 발생한 폐기물 또는 폐수 등 부정적 영향을 관리

    할 수 있는 시스템 (대표의 환경 방침 및 환경 법규 준수 관리 등 포함)

나) 부정적 환경영향을 사전에 방지하고 ISO 14001 인증 취득 연계 및 

    환경시설에 대한 효율적 관리체계 지원
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■ 협력 요청 내용

◦ 기존 유사 서비스의 문제점 및 차별성

구분 C사 환경 컨설팅 업체 당사 솔루션
1차 타겟 시장 자동차 산업 온실가스 할당, 

목표 관리대상 기업 건설업, 제조업 등

비용 베타 버전 개발 중 수천만원, 수억원
(기업별로 상이)

0만원~50만원/월
(기업 규모 별로 상이)

기업별 인벤토리 
구축 X O O

온실가스 감축안 
제시 O O (PPT 보고서 제공) O

배출권 가격 예측 
시뮬레이션 X X O

자동화 배출 등록 O X (엑셀로 수기 취합) O

가) 유사 플랫폼의 경우 기업 관리자가 입력한 데이터를 기반으로 대시보드에 

   배출량을 시각화된 서비스 제공에만 그치고 있음

나) 탄소 배출권 할당 기업의 경우 환경 컨설팅 업체에 위탁하여 자사의 

    온실가스 배출 산정과 감축안 로드맵을 제공을 받는 경우도 있지만 컨설팅 

    비용이 1천만원 ~ 수억원에 이르기까지 비용 부담이 큼

다) 당사 서비스는 기존 기업 배출량 관리 프로세스 대비 총 소유비용 (Total 

    cost of operation) 절감 측면에서 차별화 (소요시간 95% 단축, 컨설팅 대비 

    70% 비용절감)

적용 분야 가) 국내 중소 협력사, 수출기업, 고탄소 배출기업, ESG 중요 기업

국내 특허 등록 건수 등록 ( 1 ) 건, 출원 ( 3 ) 건

해외특허 출원, 등록

국가명 및 건수
해당사항 없음

협력 필요성

가) 국내외 탄소중립 정책 강화로 기업의 온실가스 배출과 저탄소경영 

    관리는 국내 기업의 대외 경쟁력 유지에 필수적인 조건이 됨

나) 최근 글로벌 시장에서의 환경규제는 개별 기업의 대응이 아닌 기업의 

    전 공급망에서의 환경경쟁력을 요구하고 있음 (`21년 애플社에서 국내 

    1,300여개 협력사에 데이터 요구, 탄소 국경세 도입, ESG경영 공시)

다) 국내 기업은 시간적 기술적 투자에 어려움이 따르며 정책에 대한 대응

    방안이 필요한 상황

라) 당사는 이번년도 상반기에 온실가스 배출 관리 솔루션을 런칭한 후 

    건설업종의 기업과 PoC를 진행을 하였음. 현재 당사는 건설업 이외 

    제조에 특화된 중견/대기업과의 협업을 통해 특히 제조 공정에서 배출

    되는 배출 관리와 서비스 자동화를 위해서 협력이 절실함

협력 요청내용 가) 제조 공정에서 배출되는 인벤토리 구축을 위해 배출시설별 안내 인력 
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■ 기업 개요

■ 매출 및 예상 이익

향후 3~5년

매출 및 수익 계획

올해는 실증 사업을 통한 기업고객 확보 및 1억원의 매출을 목표로 하고 

있으며, 프리미엄 모델 기반의 수익 채널 확장 및 글로벌 시장 진출을 통

해 2027년까지 1,000억원의 매출을 달성하고자 함.

최근 재무 상황

(2022년)

매출 64백만원 영업이익 31백만원

자산 199백만원 자본금 51백만원

인력수 9명 설립일 22년    1월 

수출 국가 및

수출 금액
해당사항 없음

지원 및 솔루션 테스트 현장 지원

보상 방법
가) 계약기간 솔루션 무료 제공

나) 협력 기업의 요구사항 수렴하여 협의
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첨부 7. 

제 목 에너지 저장장치 제품검사를 위한 AI 기반 외관불량 검사 기술

    ■  중견·대기업의 제안 내용에 해당 여부

중견

제안기업명

산업분야 또는

완성품 

신규사업 요청(필요)내용

품목, 아이템

신규사업 요청 내용에

매칭(부합) 여부 내용

E

산업용 

에너지저장장치

반도체

산업용 에너지저장장치

 제조 및 검사 기술

Ÿ ESS 부품 조립 자동화 설비 개발

Ÿ ESS Ass’y 관련 AI 검사 설비 개발

Ÿ ESS 부품의 하네스 체결, 인서트사출, 
미성형, 치수 측정 등 AI 기반 검사 설비 
개발  

전기차용

배터리팩 모듈

전기차용 배터리팩 모듈

제조 및 검사 기술
  

  

■ 제안개요

제품 및 기술명
AI 기반 비전 검사 솔루션: JANUS

재사용을 고려한 모듈형 설비

업태 및 종목 정보통신업, 제조업 / 소프트웨어 개발 및 공급업, 자동화 기기

제품 개요

Ÿ 비정형 불량 검사에 강한 AI 기반의 제품 검사 솔루션 JANUS

Ÿ 배터리 관련 모듈의 전반적인 외관 검사에 특화된 솔루션 보유

Ÿ 주로 획득이 용이한 정상 제품 기반의 학습데이터 수집을 통해 

단기간에 AI 검사 엔진 구축 가능 

Ÿ 검사제품 변경 시, 빠른 대응이 가능한 AI 알고리즘, 모듈형 설비 보유

인증서
Ÿ AI 기반 비전 기술 TTA 인증

Ÿ (JANUS 솔루션의 GS 인증 진행 중)
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■ 경쟁 및 차별성

제품력 기술력 소개

“ 재사용이 어려운 비싼 검사설비”

Ÿ 고가의 검사설비 도입 이후, 신제품에 대한 대응이 어려움

Ÿ 설비 재구축 시, 길어지는 튜닝 시간, 커져가는 비용에 따른 부담 

“모듈형 설비와 정상 데이터 기반의 검출 엔진”

Ÿ 공정 라인 변경과 신제품 검사에 대응 가능 하도록 모듈형으로 설계

Ÿ 학습 데이터 수집에 대한 시간적, 금전적 비용을 절감

Ÿ 고객의 생산성 증가, 품질 향상이라는 가치 창출
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“검사설비의 필수요소”

Ÿ 정상제품도 품질차이가 있는 만큼 그 수준을 조절할 수 있는 기능 제공

Ÿ 불량의 위치와 종류를 탐지하여 불량원인을 분석할 수 있는 단서 제공

Ÿ Continuous Learning을 통해 지속적인 검출설정 유지 

”ESS 배터리 관련 다양한 프로젝트들“

Ÿ ESS 케이스 Ass’y AI 검사기(S사)

Ÿ 신형 프론트 케이스 검사기(S사)



투자 및 전략적 협력 techinvest.kr

- 23 -

■ 협력 요청 내용

Ÿ ESS용 Busbar (S사)

적용 분야

Ÿ ESS 부품 조립 자동화

Ÿ ESS Ass’y 관련 검사

Ÿ ESS 부품의 하네스 체결, 인서트사출, 미성형, 치수 측정 등 검사

Ÿ 배터리 외관검사 관련 모두 적용 가능

국내 특허 등록 건수 (18) 건     

해외특허 출원, 등록

국가명 및 건수
미국 PCT 등록 (3) 건, 일본 PCT 출원 (3건), 미국 출원(4)건   

협력 필요성

Ÿ 당사는 올해 3년차인 스타트업 회사로서 코로나 시기와 맞물려 제대로 

된 영업활동을 하지 못했음

Ÿ 그러나 꾸준히 배터리 관련 부품을 생산하는 고객사와 다양한 타입의 

검사설비를 개발 공급하였으며 현재도 운용 중에 있음

Ÿ 이러한 경험을 통해 확보한 기술을 바탕으로 내년부터는 폭발적인 성장

을 위해 공격적인 마케팅과 매출처 확대가 필요

Ÿ 이를 위해선 중견/대기업으로부터 투자유치, 전략적 협력이 필요

Ÿ 특히, 투자가 활발히 진행 중인 자동차, 배터리 시장으로의 진출을 꾀하

고 있으며 이와 관련된 기업과의 전략적 협력이 필요

협력 요청내용 Ÿ 투자 : 10억 유치 계획
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■ 기업 개요

최근 재무 상황
매출 529백만원 영업이익 7백만원

자산 496백만원 자본금 143.8 백만원

인력수 11명 설립일 2020년   2월 

수출 국가 및

수출 금액
베트남 , 300,000 달러 계약 완료/ 계약금 20% 입금처리 완료

< 인적 자산 및 시설/운전 자금 계획>

Ÿ 마케팅 : 베트남(삼성 1차사 협력업체), 일본(5대 상사 연계), 

         미국(자동차EV 시장)

Ÿ 기술 검증 및 고도화를 위한 시설 및 테스트 배드 제공 협력

보상 방법

“협력사는 기술 확보와 함께 전략적 투자자 참여를 통한 지분 확보“

  - 현재 당사는 올해 투자유치를 마치고 다음 라운드에 인텔렉추얼 

    디스커버리, SV Investment로부터 투자참여 의향을 받은 상태임

  - 협력 기업이 전략적 투자자로서 위 VC 투자사와 파트너쉽을 통해 

    함께 투자에 참여함으로서 지분 확보

  - 협력 기업은 당사의 기술을 기반으로 필요 기술 확보가 가능
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■ 매출 및 예상 이익

향후 3~5년

매출 및 수익 계획

24년: 25억 ,25년: 75억,26년 : 200억

§ 삼성 SDI /삼성 1차사 AI VISION INSPECTION (2023.10계약완료, 

2024년 완성 예정, 2024년 예상매출 16.5억 확보)

Ÿ 삼성 1차사 E사와 하노이법인 12개 조립공정 자동화 협의 중(4분기부

터 2개년 프로젝트)

Ÿ 삼성 1차사 E사와 국내 본사의 설비 대상 프로젝트 ,하노이,인도 법인 

수평전개 협의 중(23년 HQ 공급 완료,24년부터 자동화 조립라인 해외

법인 전개)

Ÿ 삼성 1차사 S사와 코니카미놀타 向 OA피니셔 부품 조립공정 실시간 

검사 및 최종검사 설비 개발 협의 중(4분기 ~24년)

Ÿ A사와 미국 GM, 포드 向 배터리 부품 검사 솔루션 공급 협의 중 /24

년부터 국내외 제조업체 공격적인 마케팅 계획 

Ÿ 자동차 제조회사 소형사출 검사기 제품 영업으로 매출 수익 증대 계획 
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첨부 8. 

제 목 스마트 전기차 유무선 충전기

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedc 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedcb 기타 :   SI투자    

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/

제품/서비스 

소개/ 경쟁력

현 매출 5억원 
<차세대 스마트 전기차 충전 솔루션 개발사>
Ÿ 바이온에버는 차세대 전기차 스마트 충전기(유선, 무선), 충전기용 Connectivity (PLC, 

SECC), AI기반의 충전전력관리시스템의 3대 카테고리 영역의 솔루션 개발사
Ÿ 국내 대형 CPO(충전사업자) 및 충전기 제조사를 고객으로 사업 협력 진행 

<바이온에버 보유 기술>
1. 차세대 스마트 충전기 제조에 필요한 핵심 통신/컨트롤러 풀 스택 개발

2. 유무선 Combo 충전기, V2G 충전기 등 고부가 충전 솔루션을 개발, 상용화 추진



투자 및 전략적 협력 techinvest.kr

- 27 -

보유기술/

제품/서비스 

소개/ 경쟁력

3. AI기반의 DLM (Dynamic Load Management) 기능 CEMS (충전에너지관리시스템) 개발

 * CSMS :　Charging Station Management System 
 * CEMS :　Charging Energy Management System

<보유 특허>
 : 전기차 무선 충전 및 스마트 충전 분야 20여 특허 보유/출원 중 

<제품 개발 현황>
 :　충전 Connectivity, 스마트충전기, 충전관제시스템 3개 영역에서 솔루션/제품 개발
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보유기술/

제품/서비스 

소개/ 경쟁력

<경쟁력> 
1. 검증된 R&D 능력

- 산업통상자원부 미래자동차 R&D 지원 과제 ISO 15118-20 HPGP PLC SoC 개발선정 (’23.4)

- 중기부 “초격차스타트업 1000+” 미래모빌리티분야 V2G 양방향충전기개발 선정 (’23.05)

- TIPS 창업성장기업 개발 과제 11kW 유무선 일체형 Combo 충전기 개발선정 (’23.6)

- KES 한국전자전 이노베이션 어워즈수상 : C-EMS 기반의 스마트 EV 충전 솔루션 (‘23.10)

2. 각 분야 전문가로 구성된 맨파워
- 임직원 20명중 R&D 포지션 비중 75%
- 석박사급 인력 다수 포진
- 업계 평균 20년 근무 경력 (삼성전자, 노키아, LG전자, 맥쿼리캐피탈, 엔씨소프트 등)
3. 업계 최상위 기업 및 기관 사업/연구 파트너쉽

4. 전기차 충전 분야 토탈 솔루션 제공 
 ㅇ From PLC to System

 ㅇ 전기차 증가 및 전력부족 환경에 대응한 스마트 통합 충전 솔루션

   - DLM 부하 관리 기능 (스마트한 전력 상황 관리 및 스케쥴링)

   - Charging EMS 솔루션 지원 (IEC 63380 표준 기반 설계)

   - V1G/ V2G(Vehicle to Grid) 기술 지원 (ISO 15118, OCPP 프로토콜 지원)

   - 충전기 직접 제어, 통합 관리 및 모니터링의 기반이 되는 플랫폼

<경쟁사 및 차별성>
 ㅇ 단순한 충전기 제조사가 아닌, 충전기 두뇌 (컨트롤러/SECC) 개발사 
 ㅇ 전기차 유무선 Combo 충전기, V2G 충전기 등 차세대 충전 솔루션
 ㅇ 충전시스템 전용 PLC(반도체) 설계부터, 충전전력관리시스템까지 연구 영역
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목표시장 분석

<글로벌 시장 분석>

 - 전기차 충전 인프라 시장은 2030년까지 글로벌하게 CAGR 30% 성장 예상

 - 충전기 H/W 제조가 전체 시장의 47%를 차지하는 가장 비중이 높음

   (충전사업(CPO), S/W 기반 충전플랫폼사업이 각각 42%, 11% 비중(미국 기준))  

<충전기 보조금 기준 강화>

 - 환경부의 충전기 보조금 예산 44% 증액 (2024년)

 - 화제 예방 충전기(보조금 800억)은 PLC/SECC 탑재 의무화

 => AC용 SECC 시장 확대 및 스마트 충전기에 대한 보조금 기대감

<화재 예방 (바이온에버) vs. 화재 감지 (경쟁사/ 에바) >

 - 전기차 화재 발생 이후 감지 기능 대비, 화재 사전 예방 중요성 대두

 - 화제 예방 기능 충전기 필요성에 대한 인식 개선 및 보편화에 따른, 

   아파트, 빌딩 등 지하주차장 전용 AC충전기(SECC 탑재) 시장 확대 예상
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협업 

제안사항

<협력 제안>
현재 투자자 : 경기창조경제혁신센터, 에스벤처스 ; 2.2억원

：충전 인프라 비즈니스 벨류체인 상에서, 다양한 사업적/기술적 협력 모색

1. 스마트 충전 솔루션 파트너쉽 
 - SECC, Combo, V2G 충전기, CEMS 등 차세대 충전 솔루션 연구개발/제조 파트너쉽 기대

2. 해외진출/연구과제 (글로벌 협력모델) 파트너쉽
 - 충전기 핵심 부품(파워모듈) 분야 공동 연구 및 중국산 대비 가격경쟁력 확보 방안 모색
 - 글로벌 연구과제(공급처 다변화를 위한 제조 협력모델) 컨소시엄 협업
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첨부 9. 

제 목 플렉시블 부스바, 절연코팅

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedc 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedc 신사업 제안(BM개발)

gfedcb 기술거래/이전 gfedc 기타 :               

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

현 매출 20억원

1. EASIBAR
- 얇은 동판을 적층한 플렉시블 부스바에 독자 기술 제품인 Air-shrink 튜브로 절연처리한 제품
- 기존의 수배전반 및 대전력 송배전용에 사용하는 전통적 부스바를 100% 대체가능.
- 편리한 작업공정, 다양한 설계 형상적용, 적은 발열량, 기존 하네스 케이블대비 저렴한원가.
- 유연한 적층 박판의 동판을 에어 수축 피폭으로 3차원적 형태를 유지.
* 원가 절감, 발열성능 우수

2. 절연코팅
- 당사의 절연코팅은 절연성과 굽힘 및 인장강도가 우수한 무기질 알키드계 코팅제를 사용.
- 코팅도막의 절연성이 좋고, 충격성, 굴곡성, 신장성, 물성 및 부착성이 매우 우수.
- 일반 코팅 공정 대비 동등 성능 유지 하면서 절연 비용이 저렴.
* 절연성, 내구력 우수, 원가 경쟁력

3. Air-Shrink 
- 공기 중에서는 자연수축 되므로 신속하고 빠르게 설치 할 수 있고, 특히 꺽이거나 비정형 물
체에 적합 함. 
- 절연 할 제품에 튜브를 끼워 주기만 하면 열을 가하지 않고도 공기와 접촉하여 자연수축. 
- 공정이 간단하고 3차원의 복잡한 형상의 피복에 유리.
* 원가경쟁력, 공수 절감

목표시장 분석

▶글로벌 시장 전망
QYResearch 분석 결과, 글로벌 전기차 버스바 시장규모는 2023년 14억 3,249만 달러에서 
2029년 44억 5,618만 달러로 성장할 것으로 예상되며, 예측기간 (2023-2029)동안 연평균 성장
률은 20.8%에 이를 것으로 전망됩니다. 
버스바 수요는 전기차 생산량과 연동하며 기존 케이블 시장을 대체할 것으로 예상됩니다. 
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협업 

제안사항

 
- 제안기업의 플렉시블부스바는,
 
01. 뛰어난 안정성 
절곡, 비틀림 등으로 형상 변경을 자유롭게 할 수 있는 새로운 Type 의 전력 전도체로써, 
기존의 단층 부스바와는 달리 1mm 두께의 순수 동판을 띠모양으로 여러 겹 적층 시킨 전도체
입니다. 그 외측은 특수소재의 절연물로 피복하여 절연성, 난연성등 안정성에서도 뛰어난 동판 
적층 플렉시블부스바입니다.
02. 편리한 작업공정
기존 부스바처럼 별도로 절연 튜브 가공을 해야하는 수고스러움, 튜브를 별도 관리하는 번거로
움이 없어집니다. 높은 전류를 흘리기 위해서 사용되는 절연 전선의 경우, 전도체의 단말에 압
축단자를 결합하여 접속할 필요가 있지만, EASIBAR(이지바)는 기존부스바처럼 단말부의 홀작업
만으로도 접속이 가능합니다. 따라서 작업공정이 단축될 뿐만 아니라 관련 부속 재료의 구매 
및 관리비 절감을 기대 할 수 있습니다. 
03. 다양한 설계형상 적용
적층 개수가 적으면 손으로도 절곡 할 만큼 유연성이 높고, 휨 반경도 작기 때문에 기존 부스
바나 절연 전선보다 선의 형상을 자유롭게 변형 할 수 있습니다. 지금까지는 불가능했던 여러 
가지 설계형상이 가능하고, 가공 및 배선 작업이 용이하게 되어 배선 경로를 짧게 할 수 있습
니다. 
04. 적은 발열량
전류효율이 높아 동일한 단면적에서 통전전류 용량 증대를 기할 수 있어 전기용량은 큰기기에 
효과적으로 적용할 수 있으며, 동일한 크기의 일반 부스바에 비해 발열량이 적습니다. 

현재 세일의 플렉시블 부스바는 PNE / 우진산전 / Sk,,시그넷 등의 전기차 충전기에 케이블대체
제품으로 납품하고 있습니다.  
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첨부 10. 

제 목 스트링 컨트롤러/스마트기기

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedcb 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedcb 기술거래/이전 gfedc 기타 :               

2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

 1. 제품/ 서비스 내용

그림 1 당사 양산 제품 요약

 가) 스트링 컨트롤러

- 웨어러블 또는 어패럴 제품군에 적용되는 부품으로 스트링의 조임과 이완

을 조정하여 인체 각 부위를 포함해 다양한 체결 대상물와의 밀착도 및 형

상을 정밀하게 조정 가능한 부품 

그림 2 스트링 컨트롤러 개요
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 나) 스마트센서 모듈 

- 착용자의 허리둘레, 근육의 이완수축 변화를 측정할 수 있는 착용형 모듈

로서, 착용 즉시 허리둘레를 측정하고 사용자의 활동에 따른 허리둘레 변

화 상태에 대해 모니터링하며 복부관리 코칭을 제공하는 웨어러블 모듈

그림 3 TRL 6 시제 개발 중 스마트센서 모듈 개요

 다) 반려동물 디지털 헬스케어용 시스템 웨어러블 모듈

- 반려동물을 대상으로 슬레이브 센서를 이용해 착용 부위의 크기, 모션, 자

세, 인가 응력 등 측정하고 마스터 콘트롤 유닛을 이용한 데이터 수집 및 

분석으로 AI 기반 반려동물용 헬스케어 서비스를 제공하는 펫케어 시스템 

웨어러블 모듈

그림 4 시스템 웨어러블 모듈 개요

2. 주요기능 및 핵심기술

 가) 스트링 컨트롤러

- 웨어러블 또는 어패럴 제품군에 적용하여 밀착도의 정밀 조절과 형상의 변

화를 가능하게 하는 스트링 컨트롤형 모듈
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그림 5 스트링 컨트롤러 다이얼 디자인 예

- 해외 제품 대비 그립이 용이한 조절부와 초박형의 체결부로 구성한 하이

브리드형 모델로써, 부품수 최소화 설계 및 부가 응력, 피로도를 고려한 

내구성 강화 모델

- 스트링 컨트롤러 G21, F21, F26 3종 모델의 양산 체제 구축 완료하고 신

규 모델 시제 개발 중에 있음.

- 기존 글로벌 시장 독점 제품의 기술적 한계인 1) 장치의 소형화, 2) 부품 

수의 최소화, 3) 낮은 심미감과 디자인 요소 부재, 4) 다양한 응용 제품에

의 적용성 부족, 5) 와이어만 사용 가능, 6) 장치 당 한 개의 스트링만 조

절 가능한 점 등의 단점을 해소

그림 6 스트링 컨트롤러 결합도 그림 7 스트링 컨트롤러 분해도

- 미국의 B사에서 독점하고 있는 Fit System을 독창적 기술로 구현해 국내

외 약 53건의 TRL3~8단계 IP로 보호받고 있어, 해외 시장 진출 시 기존 

시장 독점 제품과 특허 분쟁 소지가 없기에 글로벌 시장에 진출할 수 있

는 국내 유일의 원천기술 제품

- 특허기술 국내 4건 가치:약 27억 원(한국발명진흥회 가치평가 2019. 08.)
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그림 8 IP 포트폴리오, 공공기관 발행 특허가치평가서

 나) 스마트센서 모듈 

- 허리둘레 및 특정 근육 (예를들어 코어 근육) 부위에 밀착 조절되는 스트

링 컨트롤 모듈 기술 

- 밀착된 스트링에 특정 인장력이 입력될 때 인장력, 크기/길이, 3차원 모

션, 3차원 자세 등 근육 활동 감지 IOT 기반  센서 기술

- 내의 등 변화 요소가 포함되는 경우를 고려하여 어플리케이션에서 

통상의 복부둘레 측정 데이터와 내의 착용 후의 복부둘레 등 특정 근육 

활동 데이터를 측정하여 보정해주는 검보정 기능 

- 체지방, BMI 지수 등의 인바디 데이터 추정치 산출 및 시각화

- 감지된 허리 둘레 및 근육 활동 변화를 분석, 사용자에게 알려주는 어플리

케이션

- 체중감량, 목표 체형에 도달되기 위한 운동 레시피 안내 및 목표 BMI, 

체지방 지수 도달 예상시간 제시

- 인바디 복부비만 지수대비 검보정을 통해 AI기반으로 복부비만 등 사용자 

근육 상태 및 관리 코칭 제공

그림 9 여성 팬츠+스마트센서 모듈 이미지, 복부관리 어플리케이션 주요 기능

 다) 반려동물 및 견주 디지탈 헬스케어용 시스템 웨어러블 모듈

- 마스터 콘트롤 유닛과 슬레이브 센서로 구성한 시스템 웨어러블 모듈로

서 크기 센서, IMU 센서(3차원 모션 및 자세), 힘/압력 등 여러종류의 근

골격 모션, 자세, 크기, 활성화 힘 정도 등을 실시간 동시 측정

- 반려견의 슬개골 탈구 또는 더 나아가 반려동물 보호자의 근골격 활동 

모니터링 등 정형 외과적 질환 예방을 위한 반려견과 반려견 보호자 

지향 종합 디지털 헬스케어 서비스 제공 
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목표시장 분석

 
1. 고객의 Segmentation & Target 분석

 가) 스트링 컨트롤러

- 시장 분류 : B2B

- 타겟 소비자 : 일반 의류, 스포츠 의류, 잡화 등을 사용하는 전 연령대   

남녀 소비자 

- 주요 고객 : 어패럴 제품군, 스포츠용품군 외 기타 체결 모듈이 필요한 

제품군의 공급 기업

- 현거래처 및 목표 고객 : 런샷(주), ㈜한보이앤씨, ㈜가온앤, ㈜옴니아트, 

예성글로벌(주),  리코코어(주), TDN(홍콩), Wbuyshu(중국), 미즈노(일본), 

요넥스(일본)

- 각종 어패럴 제품과 골프웨어, 골프화 등 스포츠웨어, 스포츠화 등에 

요소기술로 적용될 수 있는 핵심 소재로서 관련 기업으로의 공급을 통한 

수익 창출 가능

 나) 스마트센서 모듈 

- 시장 분류 : B2B

- 타겟 소비자 : 20~ 50대 후반의 구매력을 보유한 체형관리 유관심 여성층  

- 주요 고객 : 어패럴 제품군 중 스마트센서 모듈이 필요한 제품군의 공급 

기업

- 목표 고객 : 런샷(주), ㈜가온앤, ㈜옴니아트, 리코코어(주)

- 여성층을 타겟으로 한 패션 브랜드 기업과의 협업하여 스마트센서 

모듈을 적용한 팬츠, 스커트 등 의류의 개발 공급 추진

 다) 반려동물 디지탈 헬스케어용 시스템 웨어러블 모듈

- 시장 분류 : B2B 또는 B2C

- 타겟 소비자 : 20~ 60대 후반의 구매력을 보유한 반려가구 구성원

- 주요 고객 : 중소형 펫용품 전문기업군, 반려가구 구성원인 개인 소비자 

- 목표 고객 : 리코코어(주), 기타 반려동물 용품 제작 공급 기업군

- 반려견 하네스 및 리드줄 개발 제품을 상품화하고자 하는 기업군

그림 10 국내외 예상 주요 수요처/수요자
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1. 시장진입계획 및 전망

그림 11 제품군별 목표 시장 규모

 가) 스트링 컨트롤러

- 국내 어패럴 시장은 2017년 42조4,704억원, 2018년 43조 8,802억으로 

2022년 이후 45조원 전후 추정 

- 글로벌 어패럴 시장은 국내시장의 약 150배 규모로 추정(약 6,750조원)

그림 12 스트링 컨트롤러 적용 가능 제품군 예시

- 응용 제품이 다량 출시될 수 있는 글로벌 시장으로 세계시장의 약 90%를 

점유하고 있는 미국 B사와의 경쟁 우위 시 급격한 매출 성장이 가능한   

블루오션으로 예상

 

 나) 스마트센서 모듈 

- 전 세계 스마트의류 시장은 2018년 11억 400만 달러에서 2024년 52억 

8,500만 달러로 크게 확대되며, 2019년부터 2024년까지의 연평균 

성장률은 26.2%로 예측(Smart Clothing Market, Markets and Markets, 

2019.10.)

- 아시아-태평양지역의 스마트의류 시장규모는 2024년 19억 1,100만 

달러까지 확대되며 가장 높은 31.4%의 성장률을 보일 것으로 예상
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그림 13 지역별 스마트의류 시장(2016-2024)

 

- 우리나라의 스마트의류 시장은 2019년 7,400만 달러에서 연평균 성장률 

20.9% 로 증가하여, 2024년에는 1억 9,200만 달러에 이를 것으로 전망 

(Smart Clothing Market, Markets and Markets, 2019.10.)

 다) 반려동물 디지탈 헬스케어용 시스템 웨어러블 모듈

- 한국인 4명 가운데 1명이 반려동물을 키우고 있으며, 반려동물(Pet)을 가

족(Family)처럼 생각하는 펫팸족의 증가로 반려동물의 건강에 관한 관심이 

증가함에 따라, 매년 헬스케어 관련 비용 지출도 늘어나고 있는 상황

- 농촌경제연구원에 따르면 2020년 3조 4,000억 원이던 국내 반려동물 시

장은 2027년 6조 원대까지 커질 전망(한겨레, 23.01.30)

- 국내 펫케어 시장 규모는 2026년 27.9억 달러로 성장 전망(한국무역협회)

- 세계 반려동물용 웨어러블 시장은 2019년 7억 340만 달러에서 연평균 

성장률 19.6%로 증가하여, 2024년에는 17억 1,790만 달러에 이를 것으로 

전망(연구개발특구진흥재단, 2021. 04. 글로벌 시장동향 보고서)

- 세계 스마트 커넥티드 애완동물 목줄 시장은 2019년 6억 7,068만 

달러에서연평균 성장률 14.12%로 증가하여, 2024년에는 12억 9,817만 

달러에 이를 것으로 전망

- 글로벌 마켓인사이트는 2021년 전세계 반려동물 시장 2,450억달러, 2022

년 2,610억 달러에서 2027년 3,500억달러 규모까지 성장할 것으로 예측

(한국반려동물신문, 22.04.22)

- 한국무역협회 국제무역통상연구원에 따르면, 2020년 세계 펫케어 시장은 

2019년 대비 6.9% 증가한 1,421억 달러를 기록했으며, 2026년까지 2,177

억 달러 규모로 성장할 것으로 전망(글로벌경제신문, 2023.01.23.)
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그림 14 주요국 펫케어 시장규모 전망(한국무역협회)

1. 국내외 경쟁제품 비교

 가) 스트링 컨트롤러

- 글로벌 1위인 BOA사는 주로 아웃도어 신발류에서 글로벌시장을 점유

- 거의 모든 국내 스포츠 브랜드의 아웃도어 및 등산화는 미국의 BOA사 

제품을 수입 사용

- BOA사는 2020년 9월 미국의 거대 투자사 Compass Diversified 에 의해 

약 5,000억 원에 M&A 됨.

- 하지만, BOA사 제품은 부품 수 8~16개로 구성한 구조로 원가를 낮추기 

어렵고, 최소크기에 한계가 있어 응용 분야 확장성이 부족한 편임. 

- 당사 제품은 경쟁사 대비 소형화 및 디자인/적용분야 다양화 개발을 진행

하여 17종 이상의 확장 분야에 우선 진입할 수 있는 고도화 모델임.  

- 특히, 기존 미국 제품 대비 약 50%의 가격에 공급 가능한 가격경쟁력을 

보유하고 있어, 빠른 시간 내에 해외 수출 시장 점유율을 높여갈 것으로 

기대됨.
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그림 15 경쟁사와 당사 제품의 차별성 비교

- 기존 BOA제품과 달리 초박형(기존품 대비 약 55%의 크기(길이))으로 제

작 가능하여 심미감이 뛰어나 모든 스포츠 및 아웃도어 활동용 의류, 신

발, 장갑, 아웃도어 등 각종 어패럴 및 웨어러블 제품에 적용 가능

- 특히 기존 제품 대비 기능성, 심미성 상승 및 제조 원가 절감 가능 (8개 

부품 vs 4개 부품)

 

그림 16 기존 제품(BOA) 대비 당사 제품(Nanobot) 비교

- 응용 적용 모델로서 전투용 헬멧의 체결 모듈, 반려동물용 하네스 체결 

모듈로 사업화
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그림 17 전술 헬멧 조절 

모듈

 

그림 18 반려동물용 하네스 모듈 사업화 모델

 나) 스마트센서 모듈 

- 시장에 공급되는 대부분의 스마트의류는 심박수, 심전도 측정, 모니터링 

등 유사 기능 중복

- 패션뷰티 제품으로는 유일한 복부관리용 스마트벨트는 측정 정밀도 

부족으로 시장 한계에 도달⇒피부에 밀착하여 허리둘레, 근육크기 등을 

정밀하게 측정할 수 있는 기술 부재

- 삼성전자에서 스핀 오프한 기업 웰트㈜는 세계에서 유일한 복부비만 관

리 제품인 스마트벨트를 사업화

- 웰트㈜는 남성용 복부비만 관리 기능의 스마트벨트를 출시하고 30~40대 

신사복을 입는 중년 남성을 주 시장 타겟으로 하여 자체 브랜드로 B2C, 

B2C 모델 런칭

- WT(주)의 제품은 헬스케어 관점 접근으로 30~40대 남성을 공략하고 있

으나, 당사 제품은 뷰티케어 관점 접근으로 여성의 복부관리 니즈에 부응

그림 11 스마트의류 제품군의 중복성 및 스마트벨트의 기술 한계

  

 

- 웰트(주)의 스마트벨트는 가죽 소재 스트랩에 버클이 체결되는 hole을 

감지하도록 자석 패턴을 형성하여 착용자의 허리둘레를 연산하는데, 벨트 
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특성상 일정 간격의 hole이 착용자의 허리를 압박 하여 조이게 착용하는 

경우 정확한 수치 측정이 불가능한 치명적 단점이 있음.

그림 12 당사 제품과 경쟁제품의 기술 비교

- 당사 제품은 스트링 컨트롤러를 이용 착용자의 허리에 밀착되어 연속적 

으로 미세 조정이 가능하므로 정확한 수치 측정이 가능(특허)

그림 13 복부관리용 스마트 센서 모듈 개요 예시

 다) 반려동물 및 견주 디지탈 헬스케어용 시스템 웨어러블 모듈

- 반려동물은 건강상의 문제가 있어도 표현할 수 없어 질병이 악화되는 

경우가 많아 이를 방지하기 위해 AI, 빅데이터 등 최첨단 기술을 활용한 

진단서비스가 시장에서 주목을 받고 있음.

- 선행기술들의 경우 GPS 기반 및 추가된 센서는 가속도 센서 와 같이 

단일 센서로만 정보를 수집하고, 수면상태, 이동거리, GPS, 활동량/칼로리 

분석 등 전반적인 건강관리에 중점을 두고 있다는 공통점이 있음.

- 당사 제품의 경우 마스터 콘트롤 유닛과 슬레이브 센서로 구성한 시스템 

웨어러블 모듈로서 크기 센서, IMU 센서, 힘/압력 등 여러종류의 근골격 

모션, 자세, 크기, 활성화 힘 정도 등을 동시 측정 한다는 점에서 디바이스 

구성의 차이점이 있으며, 반려견의 슬개골 탈구 또는 더 나아가 반려동물 

보호자의 근골격 활동 모니터링 등 정형외과적 질환 예방을 위한 반려견 

과 반려견 보호자를 위한 종합 디지털 헬스케어 서비스를 가능하게 

한다는 차이점이 있음.
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그림 14 경쟁사의 반려동물 워치 및 어플리케이션

협업 

제안사항

1.  협력 필요성

헬스케어/AI분석/진단 기술 협업 및 PoC를 통한 공동 사업화 추진 기대

- 당사가 개발 중인 스마트센서 모듈은 스트링 컨트롤러를 이용한 미세 장력 측정으로 

허리 둘레, 근육 크기 변화 등을 측정하여 착용자의 비만관리, 피트니스 관리가 가능

한 제품으로 헬스케어 스마트기기 모듈 관련 기술임.

- 2021년부터 개발을 추진하여 중소벤처기업부의 창업도약패키지, 창업성장기술개발사

업 등 사업화지원사업과 연구개발지원사업 등을 통해 진행하고 있으며, 2024년 6월

까지 연구개발과제 수행을 통해 시제품 제작 완료 예정임.

- 지원사업을 통해 시제품 단계까지는 완성 가능하나, 이후 사업화로 연결되기 위해서

는 어플리케이션 플랫폼의 고도화와 스마트센서 모듈의 컴팩트화 및 고도화 과정이 

필요하고 대·중견기업은 헬스케어 관련 AI분석 진단 등 원천기술을 보유하고 있으므

로, 당사와 협업할 경우 완성도 높은 사업화 모델의 도출이 가능하고, 동시에 사업화 

모델의 POC를 통해 공동 사업화 추진이 가능할 것으로 기대됨.

2. 희망 협업내용

 가) R&D - 스마트센서 모듈 고도화 - 사업화 모델 개발

- 수행 중인 중소벤처기업부 창업성장기술개발사업 “AI 코칭형 복부관리용 다중 스트

링  컨트롤러 장착 스마트센서모듈”과제의 완성도 높은 시제 개발을 위한 기술 제휴 

- 복부관리 알림 서비스, 복부비만 관리를 위한 AI 코칭 서비스 개발 및 

어플리케이션 플랫폼 제작 협업

 나) 신사업 추진 – 스마트센서 모듈 생산 공급/플랫폼 운영 제휴

- 당사에서 개발한 시제품의 검토 및 사업화를 위한 고도화 공동 추진 

- 스마트센서 모듈의 사업화 모델과 어플리케이션 플랫폼을 활용한 PoC 진행

- 문제점 보완 및 공동 사업화 추진

 다) 마케팅/판로개척 - 스마트센서 모듈 판로개척 협업

- 자사에서 선행 추진한 수요처 외 국내외 판로 개척 협업 

- 헬스케어 시장은 북미 및 유럽 시장이 가장 크고 연속성이 높아 필수적 

으로 진출이 필요하므로, 대·중견기업이 보유한 해외 마케팅 채널을 

이용하여 해외 판로 확장을 통한 수출 전략 수립 추진  

● 현재 연대 기술 지주등에서 7억원 투자 받음
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3. 추진 전략 

투자 협력 요청

구분 제안기업 대·중견기업

R&D
스마트 센서 모듈 시제 개발

복부비만 관리한 AI 코칭 서비스

어플리케이션 플랫폼 개발

스마트센서 사업화 모델 개발

스마트센서 제조 기술 및 관련 특허 실시 계약 체결

POC

스마트센서 사업화 모델 공급

어플리케이션 플랫폼 운영
PoC 운영 및 결과 분석

스트링 컨트롤러 등 부품 공급 

플랫폼 운영

스마트센서 모듈 생산/공급 

AI 및 솔루션 관리/고도화

복부비만 관리 AI 코칭 서비스 및 플랫폼 기술 이전 및 제휴

판로개척

기존 보유 의류, 패션분야 판로 

확장, B2B 마케팅

소비자 대상 B2C 마케팅

해외 B2B 마케팅 

매출 및 수익의 공유, 협업 계약 체결

후속 

R&D

펫헬스케어용 시스템 웨어러블 

모듈 개발 추진(과제화)

시스템 웨어러블 모듈 개발 협업

펫케어 시장 사업화 모델 협업
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첨부 11. 

제 목 ESS, 배터리, RE100

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유

형

(중복선

택가능)

gfedcb 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedc 기타 :               

 6. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유

기술/

제품/

서비스 

소개 

및 

경쟁력

에 

대해 

서술해

주세요

 현 매출 13억원

대한민국 이동형ESS (에너지모빌리티)의 선도주자

●국내최초 이동형 ESS 규제샌드박스로 시작하여 시제품을 이용하여 서비스를 제공하고 

있으며, 이를 통해 현장에서 필요한 기술적 고도화

●제품 개발 기술 내재화를 통해 시스템과 배터리팩 개발 사업화와 이동충전 등 신규서비스 

사업화도 진행중 

●2024년 분산에너지특별법 및 저장전기판매사업이시행으로 사업성까지 확보, 에너지의 

생산과 저장 이동과 전력사용까지 기술기반 탄소중립의 현실화를 창줄
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제안기업은 이동형ESS 시스템 개발을 중심으로 핵심기반인 전용배터리팩 개발과 실시간 관제 

시스템을 동시 개발, 특히 그린뉴딜 R&D와 사업화 과제를 통해 선제적인 기술기반을 

구축하고 고도화 중 

개발 과정에서 지식재산 확보와 인증, 사업등을 통해 시장 진입을 준비하고,

단계별 사업화 로드맵을 통한 체계적인 제품화와 서비스 시장 진입을 추진

목표

시장 

분석

분산에너지의 전환과 자동차의 전동화로 더 부족해지는 충전인프라, 기후변화로 인한 

내연발전기의 대체요구는 거세지고 있음 

이미 EU에서는 2022년 풍력과 태양광이 화석연료와 원자력을 제치고 주전력 공급원 달성

거스를 수 없는 재생에너지와 전동화 전환은 더 많은 ESS를 필요로 하고 있음
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향후 전체 ESS 시장의 30%는 이동형ESS가 차지할 것으로 전망되며, 이온어스는 2030년 

신규시장에서 보수적인 관점일 때 약 4%의 점유율로 4조원을 점유할 것으로 추정하고 있음.

배터리팩 개발부터 시스템 제조까지 탄탄한 기술 기반에서 출발하는 미래시장 서비스 개발

국내 최초의 RE100태양광 사업화 성공으로 이어지는 장기 캐시카우 확보

탄소없는 에너지의 생산부터 저장, 이동, 활용까지 탄소중립의 처음과 끝까지 사업화 중
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협업

제안사항

투자 유치 요청

1준비된 기술 벤처 기업, 자본적 마중물로 폭포수를 기대할 때

10년 이상 ESS와 분산에너지 업계에 종사하며 확인한 인사이트 : 이동형ESS

4년간 기술을 집약했고 정책*이 화답하는 시기가 도래 중

*에너지스토리지(ESS)산업발전전략(2023.10.31.) 이동형ESS실증 및 

보급추진계획(2024~2027)

2. 대중견기업의 파워모듈을 활용한 이동형ESS 제품 생산

이온어스의 이동형ESS는 AC출력, DC출력으로 구분되고 AC/DC입력이 되는 시스템

향후 DC-DC의 시대가 도래하는 만큼 파워모듈 개발과 실용화의 최전선 역할과 

경쟁력있는 신규 파워모듈 개발의 Win/Win 전략

3. 이동충전 BM 사업화

이온어스의 이동형ESS는 발전기, 이동형DR, 비상발전기 등의 기본적인 외부 

전원원으로의 혁할외에 이동형ESS 한 대당 최대 6대의 Level-2전기차충전기를 

활용한 이동충전소, 50kW급 Level-3 DC 전기차급속충전 모델을 보유하고 

있습니다.

다른 스타트업에서 찾아볼 수 없는 전기차 충전의 모든 BM을 선도적으로 

사업화가 가능합니다.

더불어 환경부는2024년도 이동충전차량에 300억의 보조금을 편성했기 때문에 

가장 큰 보조금 회수가 가능. 

4. 사용후배터리 비즈니스의 숨은 강자

이온어스는 배터리팩을 자체 개발 제작하고 있고, 이미 메이저 전기차에 사용되는 

새 배터리를 기반으로 제조하므로, 향후 사용후배터리 시장이 도래했을 때 가장 

유리한 기술적 위치에 존재

또한 자체 보유한 R&D 시설로 기술적 차별성 보유. 

5. 글로벌 마켓 

준비된 글로벌 타게팅

월등히 큰 해외시장을 위해 종합상사로부터 전략적 투자와 북미지사를 설립, 현지 

공장 설립 준비(2024.02 세레모니 예정)

현지사업화를 성공하기 위한 공동사업

● H COOPERATION에서 10억원 투자 함
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첨부 12. 

제 목 수소연료전지 파워모듈

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedc 마케팅/판로개척 gfedc 공동 R&D gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedc 기타 :               

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

1. 보유기술 
수소연료전지의 상용화 및 시장에서의 품질에 있어서 핵심이 되는 제어기술을 확보하고 있음

2. 제품 
PEMFC 기반의 수소연료전지를 이용하여 리튬기반의 이차전지를 충전하는 모빌리티용 충전기

3. 경쟁력 
항공 및 자동차등 모빌리티 운송수단에 있어서 이제품을 이용하여 별도 충전시간 없이 충분히
운영을 할 수 있음 

드론 : 기존 30분에서 최대 2시간 비행시간 개선 
특수목적용 차 : 기존 500km에서 최대 5,000km 운행거리 개선  

목표시장 분석

1. 목표시장의 고객 특성
항공 및 특수 목적용 차의 경우는 다품종 소량 생산

2. 경쟁사 대비 강점
기술난이도가 높은 제품이나 탑티어 엔지니어를 확보하여 품질이 안정되어 있음 
관계사인 켄코아에어로스페이스가 항공부분 글로벌 OEM의 티어원 벤더이므로 영업력을 활용
용이 가능함  

3. 목표시장의 현재 규모와 앞으로의 성장성(성장성의 근거 제시)
딜로이트의 세계수소시장 예측 (2050년 1조달러) 중 수소차,선박,항공등 수송수단이 7,000억달
러로 예상됨 
탄소제로 정책의 가장 수혜 산업으로 예상  

협업 

제안사항

 
-  수소연료전지용 파워모듈의 설계 기술과 대중견기업의 제조양산 능력 및 마케팅역량을 활용
하기를 희망함 
- 수소연료전지용 파워모듈 기술의 Poc 진행 
- 항공, 자동차등 고객에대한 BM 발굴을 통한 공동사업화

투자 유치 요청
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첨부 13. 

제 목  위치정보, 건강정보 모니터링의 플랫폼 안전관리 서비스.

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedcb 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedc 기타 :               

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

 <보유기술>
  비콘 + 스마트워치 기반 안전관리 솔루션
  : 위치정보, 건강정보 모니터링의 플랫폼 안전관리 서비스. 

 <제품>
  비콘 + LTE 스마트워치 + 플랫폼 

 <서비스>

  해양 선박 승조원 안전관리 솔루션

 : 스마트 워치와 비콘을 활용, 안전 + 건강관리 솔루션

  1. 안전관리 

   1> 시설 출입 / 이탈관리 

   2> 위험구역 접근 알람

   3> 응급호출(SOS) 버튼

   4> 밴드 위험인지 동선추적 캐어

  2. 건강관리

   1> 심박수 모니터링 위험 대응

   2> 저체온증 관리 (피부온도)

   3> 무활동(움직임) 관리

   4> 활동량(걸음수, 칼로리, 거리)

 
 <경쟁력>

  1. 기존의 스마트 워치는 스마트폰과 연동해야 데이터 정보를 파악가능

  2.  LTE 스마트 워치로  데이터를 직접 기지국으로 보내어 앱/웹으로 

     승조원 안전 건강관리 가능

  3. 삼성워치, 애플워치, 샤오미 밴드는 스마트폰과 연동이 필요하여 

     관제용 위치사용과 정보 수집의 어려움 발생

   4. 스마트폰 연동 없이 비콘 + LTE 스마트 워치로 수집된 데이터를

     분석, 안전 건강관리 서비스 시행
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목표시장 분석

  *  목표시장의 고객 특성, 경쟁사 대비 강점은 무엇인가?
 ** 목표시장의 현재 규모와 앞으로의 성장성(성장성의 근거 제시)

 < 목표시장 >

1. 배경

  1> 우리나라 선박 등록수 2022년 약 107,000여선 (출처:2022년 해수부)

  2> 최근 5년 해양사건 14,000여건, 인명피해 2,725명 발생,

      2020년 서해 공무원 피살 사건 발생시 위치 파악 불가.

  3> 승선원 안전관리 – 실종등 안전관리 미흡

  4> 승선원 인터넷 사용 고비용 발생 : 기존 해양 위성통신망 속도 느림 

    - 기존  위성인터넷 서비스 고비용으로 선사 및 승선원 불만발생

  5> LTE-M 망 구축으로 선박 운항에 필요한 E-navigation 사업 진행 

(해양수산부, 선박단말기 구입시 50% 지원)

  6.> 승선원 안전관리(실종 방지)를 위한 개별 서비스 및 시스템 구축

      미비

   7>승선원의 인터넷 사용이 가능한 통신 서비스 지원 없음

 

2. 해결책 : 저궤도 위성 인터넷을 활용한 해양통신 및 해양 선박 

   승조원 안전관리 서비스

3. 시장성

   1> 우리나라 10만여대 등록 선박중 2,000여대의 목표 선박 설정

    (상선 1,150, 원양어선 250, 관공선 600)

   2> 예상매출

    

   3>해외수출 및 비대면 원격의료 진료 사업 진행예정..   

    

해양선박 승조원 안전관리 서비스 솔루션(레오케어 서비스)

구분 판매량 매출액 점유율

2024년 20선 10억원 1%

2025년 40선 20억원 2%

2026년 100선 50억원 5%

* 승선원 안전 관리 서비스 : 5천만원

** 전체 목표선박 2,000 선 기준

*** 2028년 10% 점유 - 100억원 목표
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협업 

제안사항

 

<대중견기업 협조사항>

1. 통신 디바이스 개발 + 네트워크 보안 + 플랫폼 : 개발 투자

2. 해외 마케팅 / 판매개척 

 <협조 필요성>

1. 연안 30km 이상에서는 LTE 음영지역 발생, 원양 선박 위성 인터넷 서비스 필요

2. 원양 선박에서 인터넷 서비스 제공에 필요한 위성 인터넷 시스템을 구조화 및

   해양안전 관리 서비스 제공용 저궤도 인공위성(스타링크) 통신사업 진행

  1> 비콘+워치+CCTV > 스타링크 > 플랫폼 > 앱, 웹 안전관리 가능

  2> 추후 비대면 원격의료 서비스 준비

   * 안전관리 솔루션 + 네트워크 보안 + 위성통신 + 플랫폼
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첨부 14. 

제 목  AI 카메라기반 보행분석 솔루션

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedcb 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedc 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedc 기타 :               

 1. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

2D 카메라 기반, 초저가형 보행분석 솔루션, 메디스텝
(배경) 보행과 질병간 연구는 수백만건에 이를 정도로 많았으나, 보행 계측 비용

이 비싸 일상생활에 적용되지 못했음.(모션 캡처 카메라, IMU 센서 부착, 압력 
발판센서 방식 등)

   당사는 AI 카메라 기반, 비접촉식 17개 관절 인식 딥러닝 기술을 활용하여, 보
행동작을 센싱하고, AI 해석 자동화 하는 기술 보유.

(제품 소개)
 1) 메디스텝 키오스크(43인치)
 2) 태블릿 제품군(메디스텝 Pro, GAIT Studio)

(특장점)
 - 5m 1회 왕복보행으로, 10초만에 보행 분석(보폭, 보행속도, 비대칭, 상체굽음, 

양팔 흔들기 등)
 - 신체 좌표 센싱뿐만 아니라, AI 해석과정 자동화(통상 13만원의 보행검사료를 

100% 절감. 인바디처럼 간편한 보행분석 가능)
 - 보행의 정상/비정상 여부는 99%, 정상/파킨슨병 환자 구분능력은 96%
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목표시장 분석

(목표시장) 국내 B2G 진입 후 빠르게 B2B 확장
 5년내 800억 매출목표를 잡고 있으나, 대중견기업의 HW 및 비즈니스 협력시, 

해외시장에서 훨씬 크게 성장할 것으로 기대.

(경쟁사 대비 강점)
 - 실험실 장비 대비, 가격 80% 이상 절감. 검사료 100% 절감
  -> 결국 보행분석은 2015년에 Google이 발표한 Pose Estimation AI 기반, 카메

라 기반 시장으로 재편될 것
 - 애플워치 대비, 훨씬 많은 보행인자 분석 가능(질병 추정능력 높음)
 - 데이터 축적시, 질병 조기선별 가능(파킨슨병, 치매, 근감소증 등)

(성장성)
 - 시니어 시장의 급격한 성장(72조(‘20) -> 168조(’30))
 - 현재 목표시장의 유효시장은 800억 수준 추정하나, 데이터 확보에 따른 질병

진단 특이점 돌파시, 시니어 퇴행성질환 조기선별 시장에서 수십배 시장규모 
확장 가능

 - Pose Estimation AI 기반, 영상 시퀀스 분석기술을 활용해, 향후 12조 노인 돌
봄 시장(낙상 감지 등) 확대 가능

(확장성)
 - 기술적 확장 : 보행관련 의료 R&D 및 데이터 수집을 통해, 질병 선별 AI 강화
 - 시니어 시장 확장 : 걷기는 50대 이상 2천만 중장년 중 1300만이 생활체육으

로 참여하는 거대한 시장. 2010년대 피트니스 열풍에서 인바디가 체성분을 계
측했다면, 올해부터의 맨발걷기 열풍 등에서, 당사의 AI 보행분석 솔루션 메디
스텝이 다양한 보행 지표를 측정 할 것.
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협업 

제안사항

  

1) 국내 7만 노인여가시설에 납품 가능한 소형 키오스크 제작
 현재 43인치 대형 키오스크를 제작했으나, 상당수 시설에서는 공간 문제 발생.
 대중견기업의 엘리베이터 사이니지 기술을 활용, 21인치 소형 키오스크 제작

 - 대중견기업 : 디지털 사이니지 HW 지원, 삼성전기 초광각 카메라 탑재.
 - 당사 : 보행분석 SW 탑재. 조달시장 중소기업 적합업종인 키오스크 시장 개척.

 키오스크 전국망 구축시, 엘리베이터 광고 이상의 시니어 타깃 광고 등 다양한 
사업모델 확장 가능.

2) 의료기기로써의 보행분석계 공동 개발
 
 파킨슨병, 치매 등의 퇴행성 뇌질환은 치료제가 없어, 조기선별이 더욱 중요한데, 

현재 마땅한 솔루션이 부족함. 뇌파, 보행분석 기술을 통해, 퇴행성 질환의 조
기선별능력을 확보하고, 이를 통해 퇴행성질환 선별시장 확대.

  인바디는 초기 연구자들에게 신뢰성 있는 기기로 입지를 다져, 의료, 피트니스 
쪽으로 제품 확장. 대중견기업의 HW 기술력과 헬스케어 사업 노하우. 당사의 
AI 보행분석 기술을 더해, 높은 가격경쟁력의 보행분석 의료 SW 개발.

  
3) 글로벌 확장 협력
 미국/일본/유럽 5개국 등은 국내 시니어의 20배가 넘는 고령 시장.
 국내에서 빠르게 레퍼런스 확보 후, 대중견기업의 해외 거점 기반으로, 빠르게 해

외 진출. 

 
4) 동작인식 AI 기반 스마트홈 솔루션 개발
 시니어의 프라이버시를 확보할 수 있는 동작인식 스켈레톤 AI 기술로, 보다 정교

하게 시니어의 행동을 감지할 수 있는 돌봄 AI 공동 개발.
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첨부 15. 

제 목 자외선 센서 및 IoT 센서 모듈

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedcb 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedc 기타 :               

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

자외선이 인체에 미치는 영향은 지역과 인종에 따라 차이가 있습니다. 저위도 

지역(적도 근처)에서는 자외선이 더 강하며, 백인이나 옥외 활동이 많은 사람의 

경우 장기적인 노출 시 피부암 발생 위험이 높고 피부 노화를 가속화시키는 

것으로 알려져 있습니다. 자외선은 피부에서 Vitamin D3를 생성하는데 필수적인 

요소입니다. 이에 따라 자외선 노출량은 지역, 인종 및 생활 환경에 따라 건강에 

미치는 영향을 결정하는 요소로서, 각 개인이 자신의 자외선 노출량을 관리하는 

것이 중요합니다. 아래 사진은 운전석에서 태양에 많이 노출되어 비대칭적으로 

피부가 노화된 사진입니다. 자외선 노출이 과다할 경우, 피부 노화를 넘어서 

피부암과 백내장의 위험이 크게 증가하합니다. 반대로 자외선 노출량이 부족할 

경우, 뼈 건강과 당뇨의 위험도가 크게 높아집니다.

자외선 센서의 혁신은 소형이면서 휴대하기 편한 형태로의 발전과 함께, 

웨어러블 디바이스나 건강 모니터링 장치 등에 통합되는 추세를 보이고 

있습니다. 그러나 상용 자외선 센서는 광각(FOV; Field of View)이 좁아지면 

감도가 급격히 감소하여 정확한 측정이 어려운 기술적 이슈가 있습니다. 당사가 

개발한 자외선 센서는 넓은 입사각에서도 높은 감도를 유지할 수 있어서 

스마트기기에 탑재하여 개인별 자외선 노출량을 모니터링할 수 있는 혁신적인 

센서입니다. 

제안  자외선 센서는 기존 상용 자외선 센서 대비 측정 각도에 영향을 받지 

않습니다. 당사의 신개념 자외선 센서는 QD(Quantum Dot)와 ROIC(Read-Out 

Integrated Circuit)으로 구성되어 웨어러블에 내장 가능한 크기입니다. ROIC를 

이용하기에 당사의 자외선 센서는 별도의 회로없이도 MCU와 개별로 데이터 

송수신이 가능합니다.

2020년도에 삼성전자에서 스핀오프 후, 개선된 구조의 센서 UltraV-P model을 

특허 등록하였고, 2023년 11월 대한민국발명특허대전에서 국무총리상을 

수상하였습니다.

자외선 피부 노화와 건강에 미치는 영향
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목표시장 분석

글로벌 자외선 센서 시장은 CAGR 7% 성장을 보이고 있습니다. 당사의 신개념 

자외선 센서는 기존 자외선 센서 시장의 대체제 보다는 신규 시장의 

게임체인저로서 자리매김이 더 클 것으로 기대하고 있습니다.

웨어러블은 연 2억개의 판매와 CAGR 13% 성장 추세를 보이고 있습니다. 

스마트워치/밴드와 무선 이어폰에 자외선 센서가 탑재가 되는 것만 잡아도 연 

4000억원의 시장이 열리는 기회를 잡을 수가 있습니다.

[글로벌 자외선 센서 소비량, 단위(K Units) 2015-2026]

출처: Secondary Sources and QYResearch, 2020

국내외 피부 미용 및 피부 건강관리의 수요와 관심이 높아짐에 따라 개인 

자외선 모니터링 시스템의 필요성이 대두되고 있으며, 기존 자외선 센서의 

문제점을 해결할 방안이 필요합니다. 사용자들은 자신의 자외선 노출량을 더욱 

간편하게 관리하고 건강을 유지할 수 있어 사용자의 일상에서 건강을 증진하는 

데 큰 도움이 될 것입니다.

측정 각도 변화에 무관한 자외선 센서는 스마트워치/밴드, 스마트폰, 

무선이어폰 등 웨어러블 기기에 장착하여 사용자가 자외선 노출량을 언제 

어디서든 편하게 측정하고 관리할 수 있습니다. 화장품 제조사에서 출시하는 

자외선 모니터링 stand-alone 제품에도 적용될 예정입니다. 스마트 자동차와 

빌딩의 윈도우 시스템에 적용되어 적절한 자외선량을 자동으로 조절해주는 

시스템에 적용될 것으로 기대합니다. 마지막으로 스마트팜 및 IoT 시스템에 

탑재되어 재배식물의 생장과 생활속에서 자외선을 조절할 수 있는 헬스/스마트 

라이프를 선도할 것으로 기대하고 있습니다.
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협업 

제안사항

센서가 있어야 데이터를 통해 서비스를 제공해줄 수 있습니다. 기술적인 이유로 탑재되기 어

려운 센서를 해결하거나 이 세상에 없는 센서는 개발하여 서비스와 함께 제공하겠다는 기치로 

출발하였습니다. 첫 번째 아이템으로 자외선 센서를 개발하여 웨어러블 디바이스, 이러한 뜻을 

결실로 이어가기 위해서는 전통적 제조 경험을 갖고 있는 파트너, 방향타가 필요하다는 것을 

느끼고 있습니다.

제안기업은 삼성전자 연구소에서 헬스케어 관련 업무를 15년 이상 담당한 멤버를 주축으로 구

성되어 있습니다. 디바이스, 알고리즘, 제조, 서비스, 임상까지 진행했던 경험과 전문성을 갖

고 있습니다. 만성질환, 암환자 예후관리 등 삼성전자 연구소와 해외 23개 연구소에서 헬스케

어 및 센서 부문을 관할하고 협력하였던 노하우를 제품으로 만들어 결실을 얻고자 합니다.

현재는 루트센서의 주력 제품인 신개념 자외선 센서가 2024년 2월에 pre-production을 마칠 

계획입니다. 

*삼성벤처주식회사 등에서 액 8억원을 투자 받았으며  추기 투자를 요청 합니다.
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첨부 16. 

제 목 헬스케어솔루션, 출입관리로봇솔루션 외

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedc 마케팅/판로개척 gfedc 공동 R&D gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedcb 기술거래/이전 gfedcb 기타 : ESL기술이전과 사이니지 연동 

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

  현 매출은 약 80억원 입니다

 1. 자동화 출입관리 로봇 솔루션

정부의 주요 시설 및 공공기관에 방문자가 출입할 때에 사용자의 안면인식과 로봇 기술을 적

용하여 방문자의 신원을 확인하고 출입증을 발급하는, 출입과 관련된 안내데스크의 모든 과정

을 자동화하는 시스템

(특장점)

- 특수 개발된 로봇팔을 이용하여 무인 자동으로 방문자의 신분증 보관 및 반환

- 사용자의 체온을 측정하여 코로나19의 감염 의심 진단

- 방문자의 보안 등급에 알맞은 출입증 발급 및 회수

- 자체 개발한 OCR 솔루션을 통해 위조방지 처리된 신분증의 신원 정보 확인

- 내부 소프트웨어 운영 시스템을 통한 로봇팔 자동 제어 기능
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 2. 스마트 헬스케어 안전관리 키오스크

발전소, 건설현장 등 특수 시설 출입 작업자들의 휴먼 에러 예방을 위한 안전관리 대책방안으로 

일일 작업자의 혈압 등 신체리듬 반영 작업자관리와 폭염. 풍속, 밀폐공간 등 작업현장 상황에 

대한 종합적인 안전관리 교육 이수를 올인원으로 한번에 가능한 스마트 헬스케어 안전관리 키

오스크

■ 스마트 헬스케어 안전관리 키오스크 기능

○혈압측정

비접촉 생체인식 측정을 활용한 맥박수, 혈압지수측정, 기저질환 근로자 건강상태 

확인 

○산소포화도

정확한 안면인식으로 신원을 확인하는 근로자관리로 근태위변조 방지

 ○발열체크

비접촉 안면인식을 통한 발열온도 측정으로 위생방역 예방 

○음주측정

키오스크 연동을 통한 편리한 비접촉알코올 측정을 통해 안전관리 사고를 방지 

○공지 및 정보

공지, 날씨정보 뿐만 아니라 사용자의 보안 안전의식 수준 향상을 위한 

멀티미디어 교육 이수 가능 

○현장안전교육 컨텐츠 제공

(건설안전)

건축안전 및 공사에 앞서 안전사고 예방을 위해 장비류 안전교육 

(보건안전)

보건관리 및 위험물 관리 및 사고에 대한 안전교육 

(안전문화)

작업 시작 전/후 개인 보호구 관리 및 활동을 기록하는 문화를 조성 및 

마음가짐을 교육 

(법령)

산업안전보건법을 법령과 기준 규칙 
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■ 경쟁력 

○ 비접촉 안면인식 헬스케어 측정 

키오스크에 별도의 장비를 착용하거나 부착하지 않고 카메라를 통한 안면인식시 

측정자 피부색변화를 감지하는 카메라 기술을 통해 비접촉 생체 신호를 측정하여 

모니터링하는 방법으로 혈압, 맥박, 산소포화도, 발열체크 확인 

○ 음주측정디바이스와 연동  

 음주측정기를 키오스크와 연동하여 체온, 맥박, 혈압, 음주상태 확인 등       

 한화면에서 건강관리 체크 가능 

○ 작업자 건강 고위험군 판별

측정한 작업자의 건강상태를 파악하여 위험 수치 이상일 경우 건강이상자로 

분류하고 출입이 제한됨 

○ 작업자 정보 블록체인 DB저장

 데이터 베이스에 작업자 정보를 획득하고 획득한 정보를 블록체인 네트워크를   

 통하여 블록체인 방식으로 안전하게 저장하는 방식

○ 작업자 맞춤 안전교육 이수

작업자의 건강상태 체크 후 출입여부를 결정하고, 출입허가 시 작업자의 보직에 

따른 안전교육을 실시하여 안전교육 이수증을 발급할 수 있음. 또 비상 대비로 

안내, 소화기 위치 또는 재난시 대표요령 및 응급처치 방법을 제공하여 작업자의 

안전사고를 예방할 수 있음

목표시장 분석

■ 대화형 키오스크 시장 규모

 ⚪ 우리나라의 키오스크 시장은 2020년 5억 4,200만 달러에서 연평균 성장률

    9.3%로 증가하여, 2025년에는 8억 4,600만 달러에 이를 것으로 전망됨.

 ⚪ 국내 도입 초기에는 유럽이나 일본 기업이 국내 시장을 주도했지만 현재는

    기술력이나 제품 품질에서 우리나라 기업이 중국과 경쟁하며 세계시장을 이

    끌고 있음.

 ⚪ 코로나19로 인한 비대면 출입자 등록 및 방역강화 정책으로 국내 출입통제 시장규모

    는 2020년 기준 4천억 수준으로 급격히 성장 중이며, 기기에 탑재된 카메라

    를 이용한 체온측정 및 안면인식, 신분증 스캔, 지문, 홍채인식 등 보안 기능

    제품이 개발되고 있음. 

   

국내 키오스크 시장 규모 
및 전망

국내 키오스크 보급현황

※ 출처 : 
MarketsandMarkets, 

Interactive Kiosk Market, 
2020

※ 출처 : 한국지능정보사회진흥원, 
김상희의원실 재구성
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 ■ 경쟁업체 현황

 ⚪ 현재 키오스크 시장은 요식업계의 무인 자동 주문 키오스크 제품이 시장 점

유 다수 차지

  ■ 안전관리 관련법규 현황

  □ ‘중대재해 처벌 등에 관한 법률’

   ⚪ 약칭 “중대재해처벌법1)”. 사업주나 경영책임자가 안전확보 의무 등 조치를 

소홀히 하여 중대한 산업재해나 시민재해가 일어나 인명 피해가 발생할 경

우, 사업주나 경영책임자를 처벌하는 법률

   ⚪ 2022년 1월 8일, 국회 본회의를 통과하였고 동년 1월 27일부터 시행

   ⚪ 중대산업재해 또는 중대시민재해가 발생하는 경우, 그러한 재해가 사업주와 

경영책임자등이 안전 및 보건 확보의무를 다 하지 못하여 발생하였다면 강

도 높은 형법에 따라 처벌(사망의 경우 1년 이상의 징역 또는 10억 원 이

하의 벌금)을 받고, 민법상 손해액의 최대 5배의 범위에서 징벌적 손해배상 

책임을 부담할 수도 있음

 ■ 국외 시장규모 현황

 ⚪ 전 세계 키오스크 시장은 2019년 234억 2,000만 달러에서 연평균 성장률

    3.79%로 증가하여, 2024년에는 282억 1,000만 달러에 이를 것으로 전망됨. 

 ⚪ 전 세계 키오스크 시장은 적용규모에 따라 소매 산업, 운송 산업, 엔터테인먼

    트 산업, 접객 산업, 의료 산업, 정부 산업, 은행 및 금융 서비스 산업, 기타

    산업으로 분류됨

기능

제안기업 LG CNS
한국

전자금융
유비케어 ADT 캡스

로봇 ARM ○ X X X X

인공지능

모듈 
○ X X X X

신분증보관 ○ X X X X

카드리더기 ○ ○ ○ ○ ○

생체인식 ○ △ X X X

안면인식 ○ X X X X
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글로벌 키오스크 시장 

규모 및 전망

글로벌 대화형 키오스크 시장의

산업별 시장 규모 및 전망
※ 출처 : MarketsandMarkets, Interactive Kiosk Market, 2020

  ■ 헬스케어 키오스크 향후 전망

2022년 1월부터 시행된 중대재해처벌법 강화로 중대재해가 발생하는 경우 그러한 

재해가 사업주와 경영책임자등이 안전 및 보건 확보의무를 다하지 못하여 발생하

였다면 강도 높은 형법에 따라 처벌 (사망의 경우 1년 이상의 징역 또는 10억 원 

이하의 벌금)을 받고, 민법상 손해액의 최대 5배의 범위에서 징벌적 손해배상 책

임을 부담할 수도 있음으로 작업장의 안전 및 보건에 대한 의무가 강화되었음. 이

로 인해 근로자 건강상태에 대한 체크가 필요한 디지털 기기에 의한 정확한 측정 

및 이를 디지털 정보로 기록할 필요성이 발생됨. 이에 대한 발전소, 건설현장 등 

안전관리는 주로 작업하는 관리자에 의해 이루어지는 실정으로 앞으로 안전관리

를 위해 헬스케어 관련한 키오스크도 수요가 많아질 전망

■ 사업화전략

⚪ 국내 관공서, 기관 키오스크 판매 인프라 확충

 ① 자사 제품의 헬스케어 생체인식 기능 고도화

 ② 중요 거점 공공기관에 키오스크 납품을 통해 향후 직원 헬스케어, 작업장 안

    전관리 시스템 구축 등 사업영역 확장의 교두보 확보

 ③ 해당 기술 및 서비스 관리요원에 대한 신규 일자리 10개 이상 창출 

 ④ 스마트 헬스케어 제품 확보를 통해 새로운 시장을 선도하고, 이를 통해 회사

    의 매출 향상으로 스케일업 모멘텀 마련

 

⚪ 해외 시장 진출을 위한 수출 인프라 확장

 ① 제품성능에 대한 고도화를 통해 기술적 차별성 확보로 해외시장 진출 

 ② 미국 현지의 에이전시와 독점 계약을 통해 에이전시의 유통 인프라를 이용한 

미국 전역으로의 수출 확대  

 ③ 회사소개서, 제품소개서, 제안서 등의 각종 문서 영어 버전 제작 

 ④ 알리바바, EC21과 같은 무역 플랫폼 유료회원 가입 및 꾸준한 상품 홍보

 ⑤ 중기적인 전략을 통해 연 수출액 100만불 달성 목표 수립
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첨부 17. 

제 목 플라스틱 착색제, 첨가제, 컴파운드

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedcb 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedcb M&A gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedcb 투자금 지원 gfedc 기타 :               

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

현 매출 50억원

- 플라스틱 착색제
 > 플라스틱에 사용되는 염료, 안료를 이용하여 소재에 다양한 색을 구현 합니다.
 > 고객이 원하는 파장의 투과, 흡수를 제어하여 광 센서의 성능을 향상 시킵니다. 
 > 고객의 요구에 따라 파우더, 마스터배피, 컴파운드 등의 형태로 공급하고 있습니다.

- 플라스틱 컴파운드
 > 다양한 플라스틱 재료에 색상, 물성을 제어하여 고객 맞춤형 소재를 개발, 공급 하
고 있습니다.
 > 석탄재를 특수 처리하여 플라스틱의 필러로 기능을 할 수 있는 친환경 소재를 공
급 하고 있습니다.
 > 구리/철 합금 분말을 컴파운드화 하여 항균성 높이고, 지속성을 갖는 소재를 공급 
하고 있습니다.

- 방염포
 > 준 불연성 방염포에 특수 코팅을 하여 자기소화성을 갖고 연기, 화염 확산을 방지
하며, 질식소화를 가능하게 하는 방염포를 제조, 공급하고 있습니다.

- 유기합성 솔루션
 > 고객이 원하는 구조, 성능을 갖는 유기화합물을 합성, 공급하고 있습니다.

오픈 

이노베이션 

수행계획

1. 제안기업은 정밀화학분야에서 삼성전자를 포함하여 염/안료 관련 다양한 제품을 공
급한 경험이 있는 중소기업니다. 2~3년전부터 사업다각화를 위하여 위의 제품들에 대
하여 신사업을 추진하기 위하여 R&D와 마케팅을 진행하고 있습니다.
2. 본사가 추진하는 신규사업 분야에 대한 전략적 제휴를 다양한 각도에서 협의할 수 
있는 사정입니다. 
3. 추진전략
  1) 조인트벤처
  2) 전략적 제휴
  3) 투자
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첨부 18. 

제 목 로우코딩 AIoT 플랫폼(Flomon)

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedcb 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedcb M&A gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedcb 투자금 지원 gfedcb 기타 :    사업 파트너(총판 등)      

 2. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

Ÿ 현 매출 6억원
Ÿ 인포지아는 로우코딩 기반의 지능형 AIoT 플랫폼 개발 전문회사로, 다양한 산업

용 프로토콜을 지원하며, 플로우 엔진을 이용하여 센서 데이터를 수집, 저장, 가
공 및 분석 시각화를 쉽게 제작할 수 있습니다.

Ÿ Flomon은 GS인증 1등급을 획득한 제품이며, 특히 민간이나 공공에서 필요로 
하는 다양한 IoT 어플리케이션 구축에 필요한 기간과 비용을 기존 대비 
20~40% 절감 효과를 가져올 수 있습니다.

Ÿ 기업에서 관리되고 있는 다양항 이기종 프로토콜로 되어있는 데이터를 플로우 
엔진을 이용하여 개발없이 쉽게 데이터 연결, 가공, 저장, 분석, 시각화가 가능

Ÿ GEO서비스를 통한 통합 모니터링 서비스를 제공하며, 다양한 데이터 조건을 복
합적으로 적용하여 지능형 알람 발생이 가능

Ÿ 로우코딩 기반의 플로우 엔진은 독자 특허기술이 적용되어 사용자가 쉽게 데이
터 플로우를 정의하는 것이 가능

Ÿ 이미지 위젯을 제공하여 현장과 유사한 디지털 트윈을 구성하여 모니터링하는 
것이 가능

오픈 

이노베이션 

수행계획

<협업 필요성>
Ÿ 대ž중견기업과의 공동 마케팅 등 판로개척의 기회 필요
Ÿ 신사업 혹은 시제품 개발시 자사의 기술을 이용할 시 빠른 서비스 런치가 가능

하여 타임투마켓을 고려한 최적의 협력이 될 것으로 기대
<협업 내용>
Ÿ 공동 R&D를 통한 신사업 혹은 신제품 개발
Ÿ 대ž중견 기업의 공공 민간의 영업 채널을 이용한 총판 추진
<추진 전략>
Ÿ 자사 서비스의 특장점을 공유하여 대ž중견 기업과의 협력 모델 수립
Ÿ 신사업 모델 및 중장기적인 수행 전략 수립
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첨부 19. 

제 목 휴대용 산소발생기/질소발생기

 1. 협  력  제  안  사  항

협 력 유 형

( 중 복 선 택 가 능 )

gfedc 마케팅/판로개척 gfedcb 공동 R&D gfedc M&A gfedcb 신사업 제안(BM개발)

gfedc 기술거래/이전 gfedcb 투자금 지원 gfedc 기타 :               

 6. 협  력  제  안  사  항  세  부  계  획

보유기술/제품/

서비스 소개 및 

경쟁력에 대해 

서술해주세요

- 제품/서비스명 : 휴대 의료용 산소발생기

- 제품/서비스 요약 : 소형화・경량화 된 휴대  의료용  산소발생기

V 기존 시장에 부피가 크고 , 무게가 무겁고,  가격이 고가이며 ,수입에 의존 

  니즈(문제)가 있는데,  의료용 산소발생기는 폐암,심장질환, 만성폐쇄성질환,

  천식,트라우마,마취시술 및 외상성 뇌손상(TBI) 같은 환자의 합병증 치료와 

  산소 치료가 필요한 환자가 병원 외에서 휴대 사용 가능한 니즈한 이유로 

  사람들이 여전히 필요로 하고(불편을 겪고) 있음

V 당사에서 부피가 적고, 무게가 가벼고, 가격이 저렴한 방식으로 해결책을 

  찾았으며, 이는 기존시장의 기술(제품, 서비스) 과 _혁신적 초 소형화 기술력

  과 혁신적 경량화와 혁신적 신기술로 일체화되어 생산비 절감으로 가격 

  경쟁력 차이를 보유 하고 있음

-시장현황 수요처 및 경쟁사 비교

v 의료용 휴대 산소발생기
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오픈 

이노베이션 

수행계획

v 핵심 기술

v 경쟁사 비교

v  기술 개발 환경

  - 2023년 10월 연구개발전담부서 인정서 등록하며, 전담 연구원 전 찬호 

    부장(CTO) 재료 공학과(석사)로 개발에 전념

  - 2023년 11월 벤처기업 등록으로 품질관리와 판매 영업에 공 장호 (박사)와

    팀 구성으로 함께 진행함.


